


2.0 para Emprendedor@s

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



Emprendedor@: ¿Conseguir llegar o llegar primero?

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



Lo sé, me falta el Roland Garros del domingo pasado, pero les 
traigo el ganador del 2038…

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



Precisamente con la edad, se suele ganar en arrugas pero 
también en Marca Personal…

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



¿Pero yo tengo Marca Personal 2.0?

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



Desde el mismo momento en que dan de alta un perfil en cualquier
red social (Twitter, LinkedIn, Instagram, Facebook,…) o desde que
crean un blog, su marca personal pasa a formar parte de la
Comunidad 2.0 y está accesible a todo el mundo. (24/365)

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



¿Y qué aporta la Marca Personal 2.0 a un Emprendedor?

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



“Aporta la diferenciación: 
es aquello que queda de ustedes en un lugar, 

incluso cuando ya no estén en el mismo…”

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



¿En qué redes sociales tengo que estar como Emprendedor?

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



Pasos del Emprendedor para crear su MP 2.0

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



OBJETIVOS

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



CONOZCAN PERFECTAMENTE SU NICHO DE MERCADO

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

Una vez tengan una imagen clara de quienes son y qué quieren, toca clasificarse en un nicho
de mercado concreto. ¿Cuál es su profesión y especialidad? ¿Dónde se quieren posicionar su
comercio, hotel, restaurante, agencia de community manager, app…?

“Cuanto más estrecho más fácil les será diferenciarse del resto y destacar de los demás. 
Cuanto más abarque su nicho más competencia tendrán y más difícil será destacar”



NO ESTRECHEN DEMASIADO LA MP 2.0

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

No mutilen la marca personal de su sociedad, centrándote tan sólo
en su especialidad. Podemos ofrecer un excelente servicio de
pernoctación, pero también somos buenos en la realización de
rutas de senderismo por La Palma. ¡Cuéntenlo! (con sutileza…)



¡NO SE QUEDEN EN EL ZOO, SALGAN A LA SELVA!

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

¿Los clientes están en las redes sociales? Sí, pero en un 90%
compran fuera de ellas…

No olviden que el tigre caza en la selva; salgan de la oficina,
cuenten también su proyecto de manera offline.

“La Marca Personal 2.0 solo será real si lo demuestran fuera de lo digital, en el cara a cara…”



HAGAN QUE SU MARCA COMUNIQUE

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

Aporten valor para ser valorados.
Comenten artículos de otras páginas o rrss afines.
Mencionen siempre las autorías.
Utilicen “influencers”.
¡No hablen siempre de ustedes!

“Lo que no se comunica… sencillamente no existe”



@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



El contenido es el rey, 
la interacción es la reina…

¡Pero el cliente es el REINO!

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“El objetivo de la MP 2.0 es que el entorno te encuentre, no que tú te vendas”

“La MP 2.0 no tiene días libres, por lo tanto, siempre te acompañará”

“La Marca Personal 2.0 es creer, hacer y medir, para poder obtener”

“Las oportunidades de venta suelen ser proporcionales a tu nivel de MP 2.0”

“Quien mejor puede trabajar en la MP 2.0 es uno mismo, nadie te conoce mejor”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“Las rrss no actúan como un canal de ventas, sino como fuente de inspiración”

“Las rrss son un lugar donde estrechar el vínculo con la marca, interacción y + interacción”

“Las rrss ya son omnipresentes para los consumidores”
(L@s emprendedor@s han de integrar este hábito con el fin de formar parte de la experiencia)

“Los negocios tienen que ser más sociales y menos comerciales”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“La clave de la Imagen 2.0 de nuestra empresa, está en generar conversaciones sobre la 
marca y ofrecer contenido útil a nuestros fans”

¡Creen fans, no clientes!



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“Emprendedor, el cliente en las rrss no quiere comprar, 
quiere que le convenzas, que le aportes valor, 

que le escuches y que le hagas caso”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“Humanicen la marca, pónganle nombre y cara al 
restaurante, hotel, comercio, tienda… 

Que el cliente vea que hay personas tras la empresa”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“La Palma es un lugar mágico, lleno de historia… 
¡Y si no se la inventan!”

“El usuario ya no consume publicidad, se alimenta a base 
de historias que le apasionen, que les lleguen, que les 

hagan pensar…”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“La Marca Personal 2.0 tiene que lograr que el cliente 
hable de ustedes (buzz marketing)”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“Utilicen el HUMOR para crear su Marca Personal 2.0… 
La gente contenta compra más, consume más…”



@RaykoLorenzo
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CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“Y cuando lleguen… sigan siendo humildes. No se 
consideren periodistas por usar Twitter, médicos por 
utilizar Google, fotógrafos por controlar Instagram ni 

psicólogos por estar en Facebook”



CONSEJOS PARA POTENCIAR LA MP 2.0 EN EL EMPRENDEDOR

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“NO COPIEN AL CREAR SU MARCA PERSONAL 2.0”
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¡Nos vemos en las redes!

@RaykoLorenzo
#MaratonEmprendedor

“La Palma posiblemente se venda sola, 
pero nada se vende solo…”

(@raykolorenzo)

¡Muchas gracias!




